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Vorwort von  
Markus Habermehl

Liebe Leserinnen und Leser,

wir leben in einer Zeit beispielloser technologischer Transformation. Künstliche Intelligenz ist nicht länger eine 
ferne Zukunftsvision, sondern eine gegenwärtige Realität, die bereits heute die Art und Weise verändert, wie 
wir arbeiten, lernen und Geschäfte führen. Während viele Menschen diese Entwicklung mit einer Mischung aus 
Faszination und Unsicherheit beobachten, haben wir als Autorengemeinschaft eine andere Perspektive gewählt: 
Wir sehen in der KI-Revolution eine einzigartige Gelegenheit für Experten, Unternehmer und Visionäre.

Dieses Buch ist das Ergebnis einer besonderen Zusammenarbeit. Es vereint die Expertise, Erfahrungen und 
Erkenntnisse von Praktikern, die nicht nur über künstliche Intelligenz schreiben, sondern sie täglich in ihren 
eigenen Geschäftsmodellen erfolgreich einsetzen. Jeder Autor bringt eine einzigartige Perspektive mit – von der 
technischen Implementierung über innovative Geschäftsstrategien bis hin zu den menschlichen Aspekten der 
digitalen Transformation.

Was dich in den folgenden Kapiteln erwartet, ist mehr als nur theoretisches Wissen. Es ist ein praxiserprobter 
Leitfaden, der aus echten Erfolgen und auch aus den Herausforderungen entstanden ist, denen wir als Pioniere 
in diesem Bereich begegnet sind. Wir haben nicht nur beobachtet, wie sich die KI-Landschaft entwickelt – wir 
haben sie aktiv mitgestaltet und dabei wertvolle Lektionen gelernt, die wir nun mit dir teilen möchten.

Die Geschwindigkeit der technologischen Entwicklung kann überwältigend sein. Neue KI-Tools und -Plattfor-
men entstehen scheinbar täglich, und die Möglichkeiten scheinen grenzenlos. Gleichzeitig stehen viele Experten 
vor der Herausforderung, ihre jahrelang aufgebaute Expertise in einer sich wandelnden Welt relevant zu halten 
und zu skalieren. Genau hier setzt dieses Buch an.

Wir zeigen dir nicht nur, wie du KI-Technologien verstehen und nutzen kannst, sondern vor allem, wie du 
deine einzigartige Expertise in skalierbare, intelligente Systeme transformierst. Dabei geht es nicht darum, den 
Menschen zu ersetzen, sondern darum, menschliche Intelligenz und künstliche Intelligenz synergetisch zu ver-
binden. Die erfolgreichsten KI-Anwendungen entstehen dort, wo tiefes Fachwissen auf innovative Technologie 
trifft.

Jedes Kapitel dieses Buches wurde von Experten verfasst, die ihre Theorien bereits in der Praxis bewiesen haben. 
Du findest hier keine abstrakten Konzepte, sondern konkrete Strategien, bewährte Methoden und umsetzbare 
Anleitungen. Von der Entwicklung deiner ersten KI-gestützten Lösung über die Skalierung deines Geschäfts-
modells bis hin zur Erschließung neuer Märkte – wir begleiten dich Schritt für Schritt auf deinem Weg zum 
KI-Pionier.
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Vorwort von Markus Habermehl

Besonders wichtig ist uns dabei die Balance zwischen technologischer Innovation und menschlicher Verantwor-
tung. KI ist ein mächtiges Werkzeug, aber wie jedes Werkzeug hängt sein Wert davon ab, wie es eingesetzt wird. 
Wir zeigen dir nicht nur die Möglichkeiten auf, sondern auch die ethischen Überlegungen und rechtlichen 
Aspekte, die bei der Entwicklung KI-gestützter Geschäftsmodelle zu beachten sind.

Die Zukunft gehört nicht denen, die vor der KI-Revolution zurückschrecken, sondern denen, die sie als Chance 
begreifen und aktiv gestalten. Als Autorengemeinschaft haben wir dieses Buch geschrieben, weil wir fest davon 
überzeugt sind, dass jeder Experte das Potenzial hat, zum KI-Pionier zu werden. Es erfordert Mut, Neugier und 
die Bereitschaft, neue Wege zu erkunden – aber die Belohnungen sind außergewöhnlich.

Wir laden dich ein, dich uns auf dieser Reise anzuschließen. Nutze die Erkenntnisse, Strategien und Werkzeuge 
in diesem Buch, um deine eigene KI-Transformation zu beginnen. Werde nicht nur Zeuge der größten techno-
logischen Revolution unserer Zeit, sondern gestalte sie aktiv mit.

Die Zukunft beginnt jetzt – und sie beginnt mit dir.

Im Namen aller Autoren

Markus Habermehl

P.S.: Dieses Gemeinschaftswerk entstand durch die Zusammenarbeit von Experten aus verschiedenen Berei-
chen, die alle eines gemeinsam haben: die Vision einer Zukunft, in der menschliche Expertise und künstliche 
Intelligenz zum Wohl aller zusammenwirken.
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Monika Anton

Monika Anton ist Gründerin der Powerfrau Akademie und Mentorin für 
Onlinebusiness & Sichtbarkeit. Nach über 20 Jahren Erfahrung im Vertrieb 
begleitet sie heute Frauen dabei, mit Herz, Strategie und Struktur ihr digi-
tales Business aufzubauen. Ihre Arbeit vereint technisches Know-how mit 
innerer Klarheit – für ehrliche Sichtbarkeit, emotionale Tiefe und automati-
sierte Prozesse, die wirklich tragen.
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Expertin für weibliches Online-Marketing & Automatisierung

https://powerfrau.com



12

Skalieren mit Herz

1. Warum Automatisierung 
keine Technik, sondern 
Selbstfürsorge ist

Weißt du, ich erinnere mich noch genau an den 
Moment, als ich zum ersten Mal sah, wie eine automa-
tisierte E-Mail aus FunnelCockpit versendet wurde. 
Ich hatte nur eine einfache Willkommensnachricht 
vorbereitet. Und dann, ganz von selbst, meldete sich 
eine Frau bei mir, die sich so gesehen fühlte, dass sie 
gleich ein Gespräch buchen wollte. In diesem Augen-
blick spürte ich etwas ganz Neues: Erleichterung, 
Vertrauen – und auch eine leise Ehrfurcht. Denn mir 
wurde klar, dass ich einen Weg gefunden hatte, wie 
mein Business wirken konnte, selbst wenn ich mal 
nicht aktiv war.

Ich war fassungslos. Nicht vor Ärger  – sondern vor 
Dankbarkeit. Ich hatte verstanden: Diese Technik 
kann für mich arbeiten. Sie darf leicht sein. Und sie 
darf mir genau das schenken, was ich so sehr brauche: 

Zeit, Energie und die Möglichkeit, mich auf das zu 
konzentrieren, was wirklich zählt – Verbindung. Ver-
bindung zu den Menschen, denen ich wirklich helfen 
will. Verbindung zu meiner Familie. Und Verbindung 
zu mir selbst.

Wenn wir uns selbstständig machen, glauben wir oft, 
dass wir alles alleine machen müssen. Jede E-Mail 
von Hand, jedes PDF persönlich verschicken, jeden 
Termin manuell abstimmen. Und irgendwann brennt 
etwas aus. Nicht unbedingt das Feuer unserer Mis-
sion – aber unsere Kapazität, sie liebevoll zu tragen. 
Automatisierung bedeutet, genau an dieser Stelle 
Unterstützung einzuladen.

Und genau hier entsteht die tiefe Wahrheit: Automa-
tisierung ist kein kalter Code. Sie ist eine liebevolle 
Struktur, die dich trägt. Sie ist wie ein stiller Mitarbei-
ter, der nie müde wird, der nie vergisst – der einfach da 
ist, um dir den Rücken freizuhalten. Sie ist ein JA zu 
dir selbst. Ein JA zu deinem Wunsch, wirklich wirk-
sam zu sein – ohne dich selbst aufzugeben.

Monika Anton 

Skalieren mit Herz

Wie du mit FunnelCockpit deine Prozesse automati-
sierst und mehr Zeit für dein Herzensbusiness gewinnst
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Technik, die für dich arbeitet, ist kein System zur 
Distanz – sondern ein System zur Nähe. Ein digita-
ler Helfer, der dich unterstützt, während du echte, 
menschliche Arbeit leistest. Während du Pausen 
machst. Während du dein Kind fütterst oder einen 
Spaziergang mit dem Hund genießt. Automatisie-
rung bedeutet nicht, dass du weniger präsent bist – sie 
ermöglicht dir, mehr präsent zu sein, weil die Struktur 
für dich sorgt.

In meinem Alltag als spirituelle Unternehmerin habe 
ich erlebt, wie wohltuend es ist, wenn Prozesse wie von 
selbst laufen. Wenn sich eine neue Frau für mein Free-
bie anmeldet und automatisch eine liebevolle E-Mail 
bekommt. Wenn sie spürt: „Ich bin hier willkommen. 
Ich bin hier gemeint.“ Genau dann entsteht Magie – 
weil du nicht alles gleichzeitig halten musst. Du darfst 
vertrauen. Und loslassen.

Dieses Buch ist für dich, wenn du bisher dachtest, 
Technik sei kompliziert, unnahbar oder „nicht deins“. 
Wenn du dich schon einmal gefragt hast: „Wie soll ich 
das alles schaffen?“ – dann ist dieses Kapitel deine Ant-
wort. Ich zeige dir, wie FunnelCockpit dein verlässli-
cher Helfer wird, damit dein Herzensbusiness wach-
sen kann – ohne, dass du dabei ausbrennst. Denn dein 
Business darf nicht nur erfolgreich sein – es darf dich 
auch nähren. Und du darfst es auf eine Weise führen, 
die zu dir passt: mit Leichtigkeit, Tiefe und Herz.

2. Der energetische Kern deines 
Funnels

Bevor wir über Tools und Technik sprechen, stelle dir 
bitte eine Frage: Wofür schlägt dein Herz wirklich?

Die meisten Funnels scheitern nicht an der Technik, 
sondern an fehlender Energie. Dein Funnel ist nicht 
nur ein Mittel zum Zweck. Er ist ein Resonanzraum. 
Eine Einladung. Ein digitales Zuhause für deine Bot-
schaft.

Finde dein emotionales Thema. Was ist die Transfor-
mation, die du selbst erlebt hast  – und weitergeben 
willst? Genau daraus entsteht dein Lead Magnet. Und 
von dort aus beginnt deine Reise.

3. FunnelCockpit als kraftvoller 
Werkzeugkasten

FunnelCockpit ist ein All-in-One-Tool, das wie ein 
digitaler Assistent für dein Business funktioniert. Du 
brauchst keine zehn Tools mehr, keine Plug-in-Ketten, 
keine Bastellösungen.

Was FunnelCockpit kann:

• Landingpages und Opt-in-Seiten erstellen
• Formulare gestalten und DSGVO-konform ein-

binden
• E-Mails automatisieren – vom ersten „Willkom-

men“ bis zur Angebots-Einladung
• Kundenlisten verwalten und taggen
• Termine einbinden (mit Kalender-Tools)
• Video- und Downloadbereiche erstellen
• Funnels visuell planen und testen

Alles, was du brauchst – in einem liebevoll gestalteten 
Tool, das auch für Technik-Neulinge zugänglich ist.

4. Dein erster Funnel: einfach, 
klar, kraftvoll

Hier ist eine Schritt-für-Schritt-Anleitung für deinen 
Einstieg:

1. Lead Magnet planen – Thema, Zielgruppe, For-
mat

2. PDF oder Video erstellen – aus deiner Erfahrung 
heraus

3. Landingpage bauen – mit Texten, die von Her-
zen kommen
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Claudia Augustin

Claudia Augustin ist Finanz expertin, zertifizierte Coachin und Hyp-
notiseurin. Sie ver bindet analytisches Denken mit psychologi scher Tiefe.Als 
Speakerin und Mentorin zeigt sie Unternehmer*innen, wie sie mit klarem 
Mindset, KI und innerer Haltung ihre Performance steigern, Entscheidun-
gen fundierter treffen und persönliche wie unternehmerische Entwicklung 
nachhaltig gestalten.
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Erfolg beginnt im Kopf

Claudia Augustin

Erfolg beginnt im Kopf 

Dein Mindset als Business-Booster

Erfolg beginnt im Kopf (und 
manchmal im Schnee)

Es war November. Draußen fielen die ersten dichten 
Schneeflocken – und drinnen, in mir, tobte ein stiller 
Kampf. Ich war kurz davor, meine erste Beförderungs-
stufe zur Geschäftsführerin zu verpassen. Der Umsatz? 
Noch immer fehlten fünfzig Prozent. Eine Woche vor 
Schluss.

Was mich in dieser Zeit getragen hat, war nicht irgend-
ein Tool oder eine Strategie. Es war mein Mindset.

Ich hatte ein Ziel. Ich hatte mich verpflichtet. Ich 
hatte daran geglaubt – bis zum letzten Tag. In der letz-
ten Woche gelang mir nur noch ein einziger Termin: 
ein Doppeltermin mit zwei jungen Männern. Ich fuhr 
hin, durch den Schnee, durch die Zweifel – aber nicht 
ohne Hoffnung. Ich war vorbereitet, präsent und 
innerlich klar. Und: ich habe es geschafft.

Nicht, weil ich die perfekten Bedingungen hatte. Son-
dern weil ich meine innere Haltung nie aus dem Blick 
verloren habe.

Diese Geschichte ist kein Einzelfall. Sie ist ein Bei-
spiel für das, was dich in diesem Beitrag erwartet: Wie 
du dein Denken zu deinem stärksten Hebel machst. 
Wie du durch mentale Klarheit selbst in scheinbar 
aussichtslosen Situationen führen, entscheiden und 
wachsen kannst. Und wie du dein Unterbewusstsein 
als besten Verbündeten nutzt – egal, ob du ein Team 
führst, ein Unternehmen skalierst oder dein eigenes 
Wachstum endlich auf ein neues Level heben willst.

Kapitel 1 – Die unsichtbare Kraft 
hinter skalierenden Systemen

Du kannst das beste Tool nutzen, die smarteste Soft-
ware oder den cleversten Funnel – und trotzdem stag-
nieren. Denn all diese Systeme entfalten ihre Wirkung 
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nur auf einem stabilen Fundament. Und dieses Fun-
dament ist dein Denken.

Mindset wird oft belächelt. Als „weich“, „emotional“, 
„zu wenig faktenbasiert“. Doch wenn du führst – ob 
Menschen, Prozesse oder dein eigenes Business – ent-
scheidet deine mentale Haltung über Klarheit, Fokus 
und Umsetzungskraft.

Wenn du an dir zweifelst, zögerst du Entscheidungen 
hinaus. Wenn du unbewusst Angst vor Wachstum 
hast, baust du keine skalierbaren Strukturen. Wenn 
du denkst, dass du nicht gut genug bist, sabotierst du 
deinen eigenen Weg – ganz ohne es zu merken.

Dein Business ist nie besser als dein Mindset.

Kapitel 2 – Das Mindset als 
Fundament skalierbarer Systeme

Das, was du heute denkst, bestimmt, was du morgen 
entscheidest  – und wie du übermorgen führst und 
handelst.

Gerade in Zeiten, in denen KI, Automatisierung und 
digitale Prozesse vermeintlich alles leichter machen, 
wird der innere Kompass umso wichtiger. Denn was 
nützen dir Systeme, wenn du dich innerlich blockierst?

Dazu ein Praxisbeispiel: Eine Unternehmerin hatte 
ein skalierbares Coaching-Angebot, das perfekt auf 
ihre Zielgruppe abgestimmt war. Technik, Automati-
sierung, Funnels – alles da. Doch sie hielt sich zurück. 
Gab das Projekt nicht frei. „Irgendwas stimmt nicht.“ 
In der Hypnose kam der eigentliche Satz hoch: „Ich 
darf nicht sichtbarer sein als meine Schwester.“ Unbe-
wusst war Loyalität stärker als Skalierung.

Wenn du nicht erkennst, was dich wirklich steuert, 
sabotierst du dich mit den besten Tools. Deshalb gilt: 
erst Klarheit im Inneren – dann Systeme im Außen.

Tools sind Hebel. Aber dein Denken ist der Anker.

Kapitel 3 – Erfolgsroutinen & 
Fokus: Die unterschätzten Hebel

Disziplin klingt oft unbequem. Fokus noch anstren-
gender. Aber beides sind keine Charaktereigenschaf-
ten  – sondern Entscheidungen. Und sie lassen sich 
trainieren wie Muskeln.

Vielleicht kennst du das: Du hast ein Ziel, einen vol-
len Kalender  – und trotzdem verläuft sich dein Tag 
zwischen To-dos, Meetings, Benachrichtigungen und 
Energieeinbrüchen. Kein Wunder. Fokus entsteht 
nicht einfach so. Fokus entsteht, wenn du dich ent-
scheidest.

Der Unterschied zwischen Menschen, die skalieren, 
und denen, die sich im Klein-Klein verlieren, liegt oft 
in ihrer Tagesstruktur. Wer Routinen etabliert, gibt 
sich selbst Halt – auch wenn es draußen stürmt. Wer 
bewusst Pausen setzt, Entscheidungen vorbereitet und 
mit Klarheit beginnt, ist in der Lage, souverän zu füh-
ren.

Die Mindset-Frage lautet nicht: „Wie halte ich alles 
aus?“ Sondern: „Was bringt mich heute wirklich mei-
nem Ziel näher?“

Das ist keine Disziplin-Magie. Das ist eine Entschei-
dung. Jeden Tag neu.

Kapitel 4 – Dein Umfeld als 
Wachstums-Booster (oder Bremse)

Du willst wachsen? Dann achte auf dein Umfeld. Es 
formt mehr an dir, als du denkst.

Menschen sind soziale Wesen. Wir spiegeln. Wir über-
nehmen. Wir passen uns an. Wenn du also von Men-




